
 کسب وکار  ی عال مشاور ریم اری نوشته دکتر ماز یصنعت یو فروشگاه  یتخصص تیسا کی یاندازطرح جامع راه 

 م یستین یی ایدر یروین ما

 م یصنعت هست ییایدزدان در ما

 

 یصنعت یو فروشگاه  یتخصص تیسا کی یاندازجامع راه  طرح

 مقدمه 

 ی سلام و احترام جناب دکتر عباس سقزچ با

 در حوزه یات یو عمل یدهه تجربه علم 3از  شیبا ب 1375 سیتاس 13630ثبت  روگستریشرکت امداد ن ره یمد اتیه استیر،ریم اریماز دیدکتر س  نجانبیا

کسب و  ندهیدعوت کنم. ا  ندهیآ یصنعت یهاطرح نیتراز مهم یکیکسب و کار، امروز افتخار دارم تا شما را به  کیو مشاوره استراتژ تیریمد وکار،کسب

 .... م ی عوض کن رانیکسب و کار را در ا ی فضا  دیآماده هست ای... ارانیا کار

 یفولد  عیوابسته و صنا عیها و صنا یمیها و پتروش  شگاهیچون پال  یبرتر و موفق یبا برندها یو همراه رانینقاط ا یها، با پرواز به اقصسال نیتمام ا یط

و  ریسنجابک، اسنوا،حا کال،ی جیاسنپ، د ای و  یو خصولت یخصوص  یو.... شرکتها مانیکنندگان س دیو انجمن تول مانیکشور و صنعت س  سرتاسر

  یهایاستراتژ قیدق یبازار و اجرا یازهاین قیدارد: **درک عم یبستگ یبه دو عامل اساس  یوکارهر کسب تی.....، متوجه شدم که موفق و یسان

 **.یاتیعمل

 .است رانیصنعت و بازار ا یازهاین قیدق لیو تحل قیها تجربه، تحقام، حاصل سالشما قرار داده  اریکه امروز در اخت یطرح

 ورود به حوزه فروش ابزار، یان گذاشته ام و برا یخود را رو یکه من به جرئت عمرم و جوان یاتینوآورانه و خلاقانه و کاملًا عمل یحلطرح، راه نیا

 .آماده است یو کارها فروش کسب یو حت هیمواد اول ،یصنعت یهادستگاه

 .برداشته خواهد شد  زین یالمللنیب ی ورود به بازارها یبرا ه یاول یهاکرد، بلکه قدم میخواه  دایپ یدسترس   یطرح، نه تنها به بازار داخل نیا با

 

 موفق باشد؟ تواندیطرح م نیا چرا

 نخست گام

 :یواقع یازهایبر ن تمرکز

 .میهست یغلط، به دنبال حل مشکلات واقع یهافرضش یپ یشده است. ما به جا  یطراح انیمشتر یازهاین ییبازار و شناسا قیدق قاتیطرح با تحق نیا

 دوم  گام

 :بخشتنوع  یدرآمد  مدل

 شما فراهم یرا برا  ی منبع درآمد نیطرح چند نی و ..... ا یو سنت یمیقد ی... تا مدلها یندگیو نما میتا فروش مستق (Dropshipping) نگیپیدراپ ش  از

 .کندی م



 سوم  گام

 :یسازی تال یجیو د یاز تکنولوژ استفاده

 تا به سرعت در بازار حضور کندیطرح به شما کمک م نیا ن،یآنلا یابیبازار یهای و استراتژ یتالیجی د یابزارها نیاز آخر یریگرسد که با بهره  ینظر م به

 .دیخود را جذب کن انیو مشتر دیکن دایپ

 

بخش باشد. **تصور الهام  یمدل تواندی م زیبزرگ ن یهاشرکت یکوچک و متوسط مناسب است، بلکه برا یخانگ یوکارهاکسب یطرح نه تنها برا نیا

 شرفت،یکه به دنبال پ ییهاآن یاست برا یطرح، فرصت نی.** ادیشو  لیبرند معتبر در حوزه صنعت تبد کیبه  دیمعقول، بتوان  هیاول هیسرما کیبا  که دیکن

 .هستند ی رقابت  یدر بازارها تیموفق ثبات و

  یو بودجه بند یطرح را با دقت و تعهد و وسواس هرچه تمامتر و مطابق زمانبند نیکه اگر ا دهمی دهم و بالتر از ان قول م  یم یبه شما تعهد کتب من

 .داشت دیدر توسعه صنعت کشور خواه ید یکل یبلکه نقش افت،ی دیدست خواه تینه تنها به موفق د،یکن  اجرا

 باشد. انشاالله رانیدر ا یتحولت در حوزه فروش صنعت نیتراز بزرگ  یکیطرح،  نیان است که ا ریخق ینیبشیپ

 

 .سفر جذاب و پرچالش و پر خطر باشم نیشما، منتظرم تا همراه شما در ا  یروشن و موفق برا یانده یبه آ دیام با

 

 

 

 

 

 

 باشد؟  زی آمتیموفق تواندیطرح م نیا چرا

  :یاتیتجربه عمل -

 .شده است یطراح یقبل یهاتیو موفق یعمل اتیبر اساس تجرب طرح

 :با بازار یهماهنگ -

 .بازار است یفعل طیطرح کاملًا سازگار با شرا نیا ان،یمشتر ی ازهایرقبا و ن قیدق لیتحل با

 :اجرا تیقابل -

 .یاضاف یدگیچیپ چیاند، بدون هداده شده  حی و قابل اجرا توض یاتیمراحل به صورت عمل تمام



 کیاست ما  نی. شعار ما ادیکنی م  جادیو منطقه و جهان ا رانیدر سطح ا یبرند جهان کیبلکه  د؛یکنینم یاندازو کار راه کسب کیطرح، شما تنها  نیا با

 ز یانگ جانیه داد معتبر و قابل اعتماد وفادار و میبه شما خواه دیو جد یخانواده قو  کیکسب و کار و  کیما  میفروش یبه شما نم یصنعت دستگاه

 

 : به دیآمد خوش

 رانیا نیخلاق کارافر رانیمد باشگاه

 :ییهدف نها     

 وکارو فروش کسب هیمواد اول ،یندگی، نما(Dropshipping) نگی پیدراپ ش  ن،یفروش آنلا بیدر حوزه صنعت، با ترک ی پلتفرم جهان جادیا

 پروژه یساختار کل    

 فاز( 10) یبندفازها و زمان  .1

 هر فاز  یبرا یاتیعمل  ستیلچک** .2

 ( م؟ی)چگونه انجام ده یاتیعمل حاتیتوض** .3

 ( قیدق  لی)با تحل یواقع یهامثال** .4

 :یکلاس جهان -

 .یجهان یهادر نمونه تیشاخص موفق لیدل 3: هاتیموفق -

 .یجهان یهاشاخص شکست در نمونه لیها: سه دلشکست -

 :یرانیموفق ا یهانمونه -

 .یداخل یهادر نمونه تیشاخص موفق لیدل 3: هاتیموفق -

 .یداخل یهاشاخص شکست در نمونه لیدل 3ها: شکست -

 (World-Class Tips) ینکات کلاس جهان .5

 

 فاز صفر      

 اندازچشم فیو تعر کیاستراتژ قیتحق

 هفته 5تا  3 نیحدود ب یزمانبند ⏱

 : ستیفاز صفر چ هدف

 .ک یاز اشتباهات استراتژ یریجلوگ یبرا ی مدل درآمد  فیرقبا و تعر ان،یبازار، مشتر قیدق ییناساش 



 :یاهفت مرحله ستیلچک

 .کرج، اصفهان( ی)مثلًا شهرک صنعت رانیمهم در ا یمنطقه صنعت 5 ییشناسا .1

 .(یکیزیو ف نی)آنلا یاصل بیرق 10 لیتحل .2

 .(گذاره ی، سرماB2B  ،B2C) یبخش مشتر 3 فیتعر .3

 .(، فروش کارگاهCNC مثلًا دستگاه) یدیمحصول/خدمت کل 5کردن  ستیل .4

 .( می فروش مستق ون،یس یکم  نگ،یپی)دراپ ش  یمدل درآمد نییتع .5

 .حقوق( ،یابی)دامنه، هاست، بازار هیبرآورد بودجه اول .6

 .نام یمعنو  تیامکان ثبت مالک یو بررس  دهیا هیثبت اول .7

 :یاتیعمل حاتیتوض ��

 :بازار لیتحل -

 :مانند ییابزارها زا

*Google Trends* ،*Keyword Planner* و *Alibaba* دیدرک تقاضا استفاده کن یبرا. 

 :رقبا یبررس * -

 .دیکن  یرقبا را بررس  تیسا کیو .....، تراف *SimilarWeb* استفاده از با

 :هدف انیمشتر ییشناسا -

 .دیکن ییها را شناساآن  یواقع یازهایکوچک، ن عیو صنا مانکارانیها، پبا مالکان کارگاه قیعم یهامصاحبه  با

 :یمدل درآمد نییتع -

 .دیکن تیفعال ک،یلجست تی ری بدون انبار و مد دهدی به شما اجازه م  نگیپیمدل دراپ ش  انتخاب

 :یمثال واقع      

  نیا نیوجود دارد، بنابرا یشهر یهاکوچک** در کارگاه  یزریبرش ل یها**دستگاه یبرا ییبال  یکه تقاضا  افتیدر قیکال"** با تحق**"صنعت شرکت

 .انتخاب کرد دارتیمحصول را به عنوان محصول اولو 

 **:ی کلاس جهان**

 **:هاتیموفق** -

- **Zoro (کایآمر):** 

 .شده است لی ابزار" تبد نی"سوپرمارکت آنلا کی محصول، به  ونیلیم 2از  شیبا ارائه ب Zoro **:تنوع محصولت** .1



 .شرفتهیپ یلترهایبا ف ت،یسا ع یساده و سر ی:** طراحیتجربه کاربر** .2

 .کاربران یبرا یو مقالت تخصص گانیرا یهاارزش افزوده:** ارائه آموزش** .3

- **Toolstation (ایتانیبر):** 

 .واردات را کاهش داده است ی هانهیقرارداد بسته و هز ی محل کنندگاننیشرکت با تأم نی:** ایمحل کنندگاننیبا تأم یهمکار** .1

 .یدائم انیمشتر  یبرا یوفادار یها:** برنامه یوفادار ستمیس** .2

 .م یفروش مستق  یبرا یمحل یهایندگینما  جادی:** ایندگیشبکه نما** .3

 **:هاشکست** -

- **Fab.com (کایآمر):** 

 .کرد و بازار هدف خود را از دست داد رییبه فروش محصولت لوکس تغ یصنعت یاز فروش ابزارها Fab.com **:عدم تمرکز** .1

 .در ارسال شد ریباعث تأخ کنندگاننیبا تأم ی:** عدم هماهنگنیتأم رهیزنج فیضع تیریمد** .2

 .بود نییپا لیشد، اما نرخ تبد  غاتیصرف تبل ی ادی:** بودجه زیابیبازار یبال  یهانهیهز** .3

- **Kogan (ایاسترال):** 

 .شد انیناشناخته باعث کاهش اعتماد مشتر کنندگاننیمحصولت:** استفاده از تأم نییپا تی فیک ** .1

 .بودند یناراض یفن یبانیاز عدم پشت انیعدم ارائه خدمات پس از فروش:** مشتر** .2

 .افتی کاهش  یریپذو رقابت  افتی شیافزا هامتیواردات، ق یهانهیهز شیبه واردات:** با افزا یوابستگ** .3

 

 **:یرانینمونه موفق ا**

 

 **:هاتیموفق** -

 **:ابزارما** -

 .ها را شناختآن  ژهیو یازهایکوچک و متوسط، ن عیابزارما با تمرکز بر صنا **:B2B انیتمرکز بر مشتر** .1

 .انبار را کاهش داد یهانهیبست و هز نگیپیقرارداد دراپ ش  یداخل کنندگاننی:** با تأمیمحل کنندگاننیبا تأم یهمکار** .2

 .استفاده کرد انیجذب مشتر یبرا یاجتماع  یهاگوگل ادز و شبکه غاتیهدفمند:** از تبل غاتیتبل ** .3

 **:ایپو صنعت** -

 .CNC یهاو دستگاه یبرق یهال ی:** تمرکز بر محصولت پرطرفدار مانند دریدیانتخاب محصولت کل** .1



 .قرارداد بست ی و خارج یداخل کنندهنیتأم نی:** با چندیقو  نیشبکه تأم** .2

 .انیمشتر یبرا یو خدمات فن یارائه خدمات پس از فروش:** گارانت** .3

 

 **:هاشکست** -

 **:"آرا"صنعت نیفروشگاه آنلا** -

 .بازار قیدق قیدر فروش محصولت گسترده بدون تحق یعدم تمرکز بر بازار هدف:** سع** .1

 .کنندگاننیاز تأم یافتیمحصولت در نییپا تیفیدر ارسال و ک ری:** تأخنگی پیمشکلات دراپ ش** .2

 .یابیبازار یبرا  نینکدیو ل نستاگرامیمانند ا ییها:** عدم استفاده از پلتفرمیاجتماع یهاعدم حضور در شبکه** .3

 **:"فروشگاه "ابزارسازان** -

 .احساس اعتماد نکرد ف،یضع یبصر تی:** لوگو و هو نگیضعف در برند** .1

 .بود لیموبا یاستفاده برا رقابلیکند و غ تی:** ساتیسا یسازنهی عدم به** .2

 .از رقبا بالتر بود بدون ارائه ارزش افزوده هامتی نامناسب:** ق یگذارمتیق** .3

 

 **:ینکات کلاس جهان **      ####

 .دیاستفاده کن بیهر رق ی( برادی)نقاط قوت، ضعف، فرصت، تهد **SWOT لیاز **تحل -

 "خواهد؟ی را حل م یچه مشکل ی: "مشتردی"، بپرس م؟ یفروش ی م  یزی"چه چ  یبه جا -

 

 فاز نخست      

 یساز تیو هو  نگیبرند

 **هفته 3تا  2 نیزمان: حدود ب ⏱**

 

 **:هدف فاز**

 .یصنعت انیو قابل اعتماد در ذهن مشتر یاحرفه  ،یبرند قو  کی جادیا

 

 **:یامرحله 7 ستی لچک**     



 .بازار*(کارگاه ن،یآفرنینورد، ماش )مثلًا: *صنعت یشنهادینام پ 3انتخاب  .1

 .یاجتماع  یهاثبت دامنه و شبکه .2

 .و مدرن یلوگو با تم صنعت یطراح .3

 .(یانرژ ی نارنج ،یفولد  یبرند )آب یهارنگ نییتع .4

 .مکان"*(  کیدر  د،یتول یبرا زیشعار )مثلًا: *"همه چ فیتعر .5

 .کاتالوگ( ،یبند)برچسب، بسته یکیگراف یالگو  یطراح .6

 .(Brand Guidelines) یبصر تیدفترچه هو  جادیا .7

 

 **:یاتیعمل  حاتیتوض** ��

 .باشد تیکوتاه، خوانا و مرتبط با حوزه فعال دیانتخاب نام:** نام با** -

 .( هم خوانا باشدکونیکوچک )مثل آ یهادر اندازه دیلوگو:** لوگو با یطراح** -

 .هماهنگ باشند تیبا حوزه فعال دیها باها و شعار:** رنگرنگ** -

 **:یمثال واقع**      

 .** باشدیتا نماد **دقت و فناور  کندی ساده و قدرتمند استفاده م یبا لوگو  دیو سف یاز رنگ آب **Bosch** شرکت

 

 **:ی کلاس جهان**

 **:هاتیموفق** -

- **Makita (ژاپن):** 

 .شده استرو شناخته نیاست و از ا کسانیدر تمام کشورها  Makita ی:** لوگو یجهان یلوگو ** .1

 .محصولت با هم هماهنگ هستند یها و طراحسازگار:** رنگ  نگیبرند** .2

 .را جلب کرده است انیو خدمات پس از فروش، اعتماد مشتر ی:** با ارائه گارانت یاعتمادساز** .3

 

 :هاشکست** -

 

- **Craftsman (کایآمر): 



 .:** عدم ارائه خدمات پس از فروش مناسبیضعف در ارتباط با مشتر** .1

 .کنندهو کسل یمیقد  یبصر تی:** لوگو و هوفیضع نگیبرند** .2

 .جوان انیمشتر دی جد یازهایبا بازار:** عدم توجه به ن قیعدم تطب** .3

 

 :یرانیموفق ا نمونه

 **:هاتیموفق** -

 **:تالیجید** -

 .کندی م فیرا توص انیمشتر ازین یبدون مرز" به خوب تیفیک تال،یجی:** شعار "دیشعار قو ** .1

 .کندی را القا م یپرستاحساس وطن  ،یسنت یو طراح یرانیا یها:** با استفاده از رنگیمحل تیهو ** .2

 .داد شیرا افزا انیتست محصول، اعتماد مشتر یوهایدی:** با انتشار ویاجتماع یهاحضور فعال در شبکه** .3

 

 **:هاشکست** -

 **:ابزارسازان** -

 .احساس اعتماد نکرد ف،یضع یبصر تی:** لوگو و هو نگیضعف در برند** .1

 .بود لیموبا یاستفاده برا رقابلیکند و غ تی:** ساتیسا یسازنهی عدم به** .2

 .از رقبا بالتر بود بدون ارائه ارزش افزوده هامتی نامناسب:** ق یگذارمتیق** .3

 

 **:ینکات کلاس جهان**     

 .** را منتقل کندی**حس اعتماد، قدرت و نوآور دیبرند شما با -

 .(White Label) دیبرند استفاده کن یهااز لوگو و رنگ نگ،یپیدراپ ش  یبنددر بسته یحت -

 :یاتیعمل یهانمونه

 اول

 :(Business Plan) یطرح تجار نمونه

 :یطرح تجار  یاصل یهابخش

 .یکوتاه از اهداف، بازار هدف و مدل درآمد  حی:** توضیی خلاصه اجرا** -



 .هدف انیبازار، رقبا و مشتر قاتیبازار:** شامل تحق لیتحل** -

 .یندگیو نما نگیپ یدراپ ش  م،یفروش مستق قیدرآمد از طر قیدق حی:** توضیمدل درآمد** -

 .یاجتماع یهاو شبکه غاتیسئو، تبل یهای :** شامل استراتژیابیبرنامه بازار** -

 .شدهینیبشیو درآمد پ هیاول یهانه یشامل هز یو درآمدها:** جدول هانهیبرآورد هز** -

 

 **:فروش یندگینمونه قرارداد نما .2**

 **:قرارداد یاصل نیعناو**

 .آدرس و شماره تماس نده،ی:** نام شرکت، نام نمان یاطلاعات طرف** -

 .مجاز به فروش است  ندهیکه نما یمحصولت  ست یمحصولت و خدمات:** ل** -

 .(یفصل  ای%( و نحوه پرداخت )ماهانه 15)مثلًا  ونی سیو پرداخت:** درصد کم ونی سی کم** -

 .و ارائه خدمات پس از فروش(  ی)مانند جلب مشتر ندهینما یهاتیحقوق و تعهدات:** مسئول** -

 .فروش محصولت مشابه رقبا تی:** ممنوعهات یمحدود** -

 .سال( کیمدت قرارداد:** مدت زمان اعتبار قرارداد )مثلًا  ** -

 

 **:وکارهانمونه کاتالوگ محصولت و کسب .3**

 **:ساختار کاتالوگ**

 .شرکت یکل یصفحه اول:** لوگو، شعار و معرف** -

 .هی، مواد اولCNC یهادستگاه ،یمحصولت:** ابزار دست یبنددسته** -

 .و کاربردها  یمشخصات فن مت،یق ر، یمحصول:** تصو  حاتیتوض** -

 .(دیها، خطوط تولآماده )کارگاه یوکارهاکسب حاتیوکار:** توضصفحه فروش کسب** -

 .یاجتماع یهااطلاعات تماس:** شماره تماس، آدرس و شبکه** -

 

 **:"یوکار صنعتنمونه صفحه "فروش کسب .4**

 **:عناصر صفحه**

 



 ".آماده یوکار صنعتکسب دیعنوان:** "خر** -

 ".یفن یهاو آموزشگاه کیپلاست دیتراش، خطوط تول یها:** "فروش کارگاهحاتیتوض** -

 .دیخط تول ای:** عکس از محل کارگاه ریتصاو** -

 .ییایجغراف تیموجود، موقع زاتیتجه مت،یمشخصات:** ق** -

 .یاطلاعات تماس مشتر افتیدر یبرا ییهالدیفرم تماس:** ف** -

 

 **:ماهانه ییاجرا ستی لنمونه چک .5**

 **:ماهانه ستی لچک**

 .و فروش کیتراف ل،ینرخ تبد یها:** بررس داده لیتحل** .1

 .سئو  یسازنهی:** تست سرعت و بهتیسا یسازنهیبه ** .2

 .نستاگرام یدر گوگل ادز و ا  دیجد یهانی کمپ ی:** اجراغاتیتبل ** .3

 .انی:** پاسخ به نظرات و سوالت مشتری بانیپشت** .4

 .و زمان ارسال یموجود تیوضع ی:** بررس کنندگاننیارتباط با تأم** .5

 .اهداف و بودجه نییماه بعد:** تع یبرا یزیربرنامه** .6

 

 اول      

 (Business Plan) یطرح تجار نمونه

 :ی کل حیتوض

 یزیربرنامه  یطرح نه تنها برا نیدهد. ا یکسب و کار شما را پوشش م یاست که تمام جنبه ها یسند (Business Plan) یرسد که طرح تجار ینظر م به

 .است یضرور زیوکار نکسب یها و شرکابانک گذاران،ه یجذب سرما یبلکه برا ،یداخل

 

 :یامرحله 7 ییاجرا ستی لچک**     

 .یکوتاه از اهداف، بازار هدف و مدل درآمد   حیاجرا: توض خلاصه

 .هدف انیرقبا و مشتر ،یبازار: بررس  لیتحل

 .یندگیو نما نگیپیدرپش م،یفروش مستق قی درآمد از طر حی: توضیدرآمد  مدل



 .یاجتماع یو شبکه ها غاتیسئو، تبل یها ی: استراتژیابیبازار ی ها برنامه

 .ها، حقوق()دامنه، هاست، مارکت هی اول یهانهیهز ستی: لهاپرداخت

 .درآمد سالنه و ماهانه ینیبش یدرآمد: پ درآمد

 .ساله 5و  3،  1بلندمدت: اهداف  یزی ر برنامه

 

 

 :کامل( حاتی)با توض یطرح تجار نمونه

 

 اول بخش

 خلاصه اجرا  

 "نوردوکار: "صنعتکسب نام

 فر یبرا نی پلتفرم آنلا کی ی: راهاندازهدف

 س یو کم یندگینما م،یفروش مستق نگ،ی پیش : درپ یدرآمد  مدل

 .گذاران ه یو سرما مانکارانیکوچک و متوسط، کارگاه ها، پ عیهدف: صنا بازار

 .ندهیدر آ یامنطقه   یورود به بازارها یبرا  ی زیربا برنامه  ران،ی: ایمکان مکان

 

 دوم  بخش

 بازار لیتحل

 .وجود دارد دیو خطوط تول هی، مواد اولCNC یدر حال حاضر است و استفاده از دستگاه ها  رانیا یکننده: بازار صنعت مصرف

 :شوران

 .ابزار نی: فعال در حوزه فروش آنلاصنعت اسنپ

 .B2B انی: بر مشترابزارما

 .یبا بخش صنعت یکال: فروشگاه عموم یجید

 

 



 :هدف انیمشتر

B2B: هاها و کارگاه کارخانه. 

B2C: یمندان به ابزار صنعتو علاقه  یکاربران خانگ. 

 

 سوم بخش

 ی درآمد  مدل

 .فروش متی% از ق20: سود میمستق فروش

 .% از فروش10 ونی سی : کمنگ یپیدرپش

 .ندگانی% از فروش نما15  ونیسی : کمیندگینما

 با سود ه ی: فروش عمده مواد اولهیاول مواد

 

 چهارم  بخش

 ی ابیبازار هبرنام

 .هیو مواد اول CNC یدستگاه ها ،یمرتبط با ابزار صنعت یدی: استفاده از کلمات کلسئو

 :غاتیتبل

 .یدیکلمات کل یبرا یغاتیتبل یها نیادز: کمپ  گوگل

 ی دی: انتشار محتوا و ونستاگرامیا

 .B2B انی: جذب مشترنینکدیل

 .یو آموزش  ییمحتوا انتشار :یاجتماع یها شبکه

 .استفاده از مخاطب یچالش ها و مسابقات برا از

 

 پنجم بخش

 هانهیهز پرداخت

 .تومان ونیلیم 10و هاست:  دامنه

 .تومان ونیلیم 30و توسعه:   یطراح



 .تومان ونیلیم 20: مارکت

 .تومان ونیلیم 10: یاتیعمل یها نهیهز

 .تومان ونیلیم 70: هانه یهز مجموع

 

 ششم  بخش

 درآمد  درآمد

 .تومان ونیلیم 50ماهانه:  فروش

 .تومان ونیلیم 200خالص سالنه:  سود

 .ماه 12: هیسرما بازگشت

 

 هفتم  بخش

 بلندمدت  یزی ر برنامه

 و یمشتر 100ساله: جذب  1

 .تومان ونیلیم 200شهر بزرگ و فروش ماهانه  5ساله: توسعه به  3

 .تومان اردیلیم 1و فروش سالنه  یالمللنیب یورود به بازارها :5

 

 دوم       

 فروش یندگیقرارداد نما نمونه

 :ی کل حیتوض

 شو  یو واضح باشد تا اختلاف احتمال قیدق دی قرارداد با نیکند. ا ی را مشخص م نیو تعهدات طرف طیفروش، شرا یندگینما قرارداد

 

 :یامرحله 7 ییاجرا ستیلچک     

 : نام شرکت، نا نیطرف اطلاعات

 .که مجاز به فروش هستند ی و خدمات: فهرست محصولت محصولت

 .(یفصل  ا یو نحوه پرداخت )ماهانه  ونیس یو پرداخت: درصد کم ونیس یکم



 .و ارائه پس از فروش( ی )مانند جلب مشتر ندهینما یهاتیو خدمات: مسئول حقوق 

 .فروش محصولت مشابه رقبا تی: ممنوع هات یمحدود

 7سال(.  کیقرارداد: مدت زمان اعتبار قرارداد )مثلًا   مدت

 .رسدی م  انیکه در آن به پا یطیفسخ قرارداد: شرا طیشرا

 

 :کامل( حاتیقرارداد )با توض نمونه

 [ ندهی(: ]نام نماندهینورد طرف دوم )نمافروش طرف اول )شرکت(: صنعت یندگی: قرارداد نماعنوان

 : محصولت و خدمات 1 ماده 

 را در منطقه ]نام منطقه[ به فروش بر  ریمجاز محصولت ز ندهیمان

 یان س  یس 

 ی کمک ابزار

 ه یاول مواد

 و پرداخت ونیس ی: کم2 ماده 

 .% از فروش خالص15: ندهینما ونیس یکم

 .پرداخت: ماهانه، تا آخر هر ماه نحوه

 : حقوق و حقوق3 ماده 

 .در ماه جذب کند دیجد یمشتر 10موظف است حداقل  ندهینما

 خدمات پس از فروش را  دیبا ندهینما

 هات ی: محدود4 ماده 

 .حق فروش محصولت مشابه رقبا را ندارد ندهینما

 : مدت قرارداد 5 ماده 

 .امضاء خیسال از تار کیقرارداد:  مدت

 فسخ قرارداد  طی: شرا6 ماده 

 .شودی قرارداد به طور خودکار فسخ م ،یصورت عدم فروش حداقل در

  



 سوم       

 کاتالوگ محصولت و کسب و کارها نمونه

 :ی کل حیتوض

 .باشد یو کاربرد  ی جذاب، حرفه ا دیمحصولت و خدمات شما است. با یمعرف  یابزار برا کیمحصولت   کاتالوگ

 

 :یامرحله 7 ییاجرا ستیلچک     

 .شرکت یکل  یاول: لوگو، شعار و معرف صفحه

 .ه ی، مواد اولCNC یدستگاه ها ،یمحصولت: ابزار دست یبند دسته

 .و کاربردها یمشخصات فن مت،یق ر،یمحصول: تصو  حاتیتوض

 فروش کسب و کار: توض صفحه

 .از محصولت و کسب و کارها یاحرفه  یها: عکسریتصاو

 .یاجتماع یتماس: شماره تماس، آدرس و شبکه ها اطلاعات

 .یدر مناطق صنعت عی : چاپ کاتالوگ و توزعیو توز چاپ

 

 :کامل( حاتینمونه )با توض کاتالوگ

 :اول صفحه

 نورد: صنعتلوگو 

 "مکان کی در  د،یتول یبرا زی: "همه چشعار

 فروش ابزا  یبرا ینورد، پلتفرم: "صنعتیکل یمعرف

 :محصولت یبند دسته

 .رهیآچار و گ ل،ی: انواع دریدست ابزار

 .و تراش یزر یبرش ل ی دستگاه ها :CNC یها دستگاه

 .زاتیو تجه کیپلاست ، ی: ورق فولدهیاول مواد

 :فروش کسب و کار صفحه

 .و تراش CNC یتراش:شامل دستگاه ها کارگاه



 .تن در ماه 100 دی تول تی : ظرفکیپلاست دیتول خط

 :تماس اطلاعات

 12345678-021:.... تلفن

 info@.....com.... :لیمیا

 www......com... :تیوب سا آدرس

 

 "ینمونه صفحه "فروش کسب و کار صنعت .4      

 :ی کل حیتوض

 ی جذب مشتر یصفحه برا نیا

 

 :یامرحله 7 ییاجرا ستیلچک     

 ".آماده یکسب وکار صنعت دی: "خرعنوان

 تر  ی : "فروش کارگاه هاحاتیتوض

 .دیخط تول ای: عکس از محل کارگاه ریتصاو

 تیموجود، موقع زاتیتجه مت،ی: قمشخصات

 .کسب و کار آماده دیخر شتری: بایمزا

 .یاطلاعات تماس مشتر افت یدر  یبرا ییلدهایتماس: ف فرم

 .و مجوزها تیفیمرتبط با ک یهای: ارائه گواههایگواه

 

 :کامل( حاتینمونه )با توض صفحه

 "آماده  یکسب وکار صنعت دیخر" :عنوان

 ".کیپلاست دیبال و خطوط تول دیتول تیفروش کارگاه تراش با ظرف" :حاتیتوض

 ا  ی حرفه ا یعکسها :ریتصاو

 .تومان ونی لیم 300: متیق :بارها

 .، تراش و برشCNC ی: دستگاه هازاتیتجه



 .کرج ی: شهرک صنعتتیموقع

 :تماس فرم

 [_________] :نام

 [________] :تماس شماره

 [_________] :لیمیا

 

 ماهانه ییاجرا ستی لنمونه چک .5      

 و فعالن  فیتا تمام وظا کندی ماهانه به شما کمک م ییاجرا ستیلچک :ی کل حیوضت

 

 :یامرحله 7 ییاجرا ستیلچک     

 .و فروش کیتراف ل، ینرخ تبد یها: بررس داده  لیتحل

 .سئو  یساز نهی: تست سرعت و بهیساز نهیبه تیسا

 .نستاگرامیدر گوگل ادز و ا دیجد یها نی کمپ ی: اجراغاتیتبل

 : پاسخ به نظرات وی بانیپشت

 .موجود و زمان ارسال تیوضع ی: بررس انیبا مشتر ارتباط

 .و بودجه نهیهز نییماه بعد: تع  یبرا یزی ر برنامه

 .گزارش عملکرد ماهانه هی: تهیریگزارشگ

 

 :کامل( حاتی)با توض ستی لچک نمونه

 .٪۵: لیتبد نرخ  :داده ها لیتحل .1

 .دیبازد 10,000: کیتراف

 دوم 

 :یساز نهیبه تیسا

 .هیثان 3 ریسرعت: ز تست

 .دیجد یدیکلمه کل 5سئو: اضافه کردن  یساز نهیبه



 سوم 

 .در گوگل ادز دیجد نی کمپ یاجرا :غاتیتبل

 .نستاگرامیپست در ا 3 انتشار

 

 چهارم

 نظر 50به  پاسخ :کردن یکپ

 

 پنجم

 .CNC موجود  یدستگاه ها یبررس  :انیبا مشتر ارتباط

 

 ششم 

  :ماه بعد  یبرا یزی ر برنامه

 .تومان ونیلیم 60فروش به  شی: افزاهدف

 

 هفتم 

 .گزارش عملکرد ماهانه هیته :یریتصو  گزارش

 ما  یاز شعارها ییها نمونه

  ییشعار استثنا ده

 "!میسازی م خی ما؛ با هم، تار ندهیصنعت شما، آ"

 "!میهست ییای ما ابر دزدان در م؛یستین ییایدر  یرویما ن"

 "!ستیاز امروز، صنعت شما به دست ما در امان ن"

 "!یرانیبا دستان ا  ،یصنعت کلاس جهان"

 "!ینوآور یمتهای: به دنبال غنییایصنعت دزدان در"

 "!دیرا بساز ندهیبا ما، آ د؛یکن فیصنعت را دوباره تعر"

 «!میسازیم  خیما تار م؛یکنی نه تنها کار م ما»



 "!مان استقدرت  ،یاست؛ نوآور ماننهیصنعت، زم"

 "!بار، با سرعت نور نیا م؛یبری م ندهیهمراه شما، صنعت را به آ"

 «!میدهی م  لیرا به شما تحو  جهینت م؛یریگیشما را به دست م  صنعت»


